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Als inhabergeführtes Unternehmen legen wir Wert auf eine leistungsgerechte Vergütung und zeitgemäße Sozialleistungen. Ein 

Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung, gehört ebenfalls dazu. 

Wenn Sie ein vielseitiges Aufgabengebiet mit flachen Hierarchien interessiert und Sie Spaß an der Arbeit in einem kleinen, 

dynamischen Team mit einer offenen Kommunikation sowie Freiräume für eigene Ideen haben, dann freuen wir uns auf Ihre 

aussagekräftige Bewerbung unter Angabe des frühestmöglichen Eintrittstermins und Ihrer Einkommensvorstellung gerne per Email an:  

personal@thencd.eu
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IHR AUFGABENGEBIET: 

• Verkauf von erklärungsbedürftigen Rohstoffen mit Fokus 

   auf den Bereich Tenside / Industriechemikalien 

• Eigenverantwortliche persönliche und telefonische 

   Betreuung der Kunden und Lieferanten (ink. Prognosen, 

   Preise, Reklamationen etc.)

• Kontinuierlicher Ausbau des Geschäfts durch Akquise, 

   Gewinnung von neuen Lieferanten sowie Vorstellung neuer  

   Produkte

• Kompetente technische und kommerzielle Kundenberatung

• Durchführung von Markt- und Wettbewerbsanalysen

• Verantwortung für die Budget- und Bedarfsplanung für das 

   zugewiesene Geschäft

• Repräsentation auf Messen, Konferenzen und Fach- 

   kongressen

ÜBER UNS:

Wir sind ein zuverlässiger Vertriebspartner bei der Beschaffung von Roh- und Wirkstoffen global anerkannter Qualitätshersteller 

für die Wasch- und Reinigungsmittel-, Kosmetik-, Nahrungsmittel- und Industriechemikalienindustrie. 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir per sofort auf Vollzeitbasis.

IHRE VORAUSSETZUNGEN: 

• Kaufmännische Ausbildung mit technischem Hintergrund  

   oder naturwissenschaftlicher Ausbildung mit stark 

   ausgeprägter Vertriebsorientierung

• Vertriebserfahrung in der Distribution, bevorzugt im 

   Bereich Tenside/Industriechemikalien

• Hohe Leistungsbereitschaft, ausgeprägte Eigeninitiative, 

   Ziel- und Ergebnisorientierung gepaart mit guter 

   Kommunikations- und Präsentationskompetenz

• Akquisestärke und Freude an intensiver Reisetätigkeit

• Hohes Maß an Eigenmotivation sowie ein strukturierter 

   Arbeitsstil

• Verhandlungssichere Deutsch und Englischkenntnisse

• Unternehmerisches Denken und Handeln

simply 
good.
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